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Sommaire

Le projet étudie I’implantation, dans un village libanais, d’un atelier de couture
spécialisé dans la confection d’habits pour sportifs a tous les stades de la production.
Les produits confectionnés ciblent une large clientéle - spécialement hommes et
jeunes- en lui proposant des produits de gamme moyenne et supérieure.

L’atelier démarre avec la production de pantalons survétements, de sweat shirts,
de T-shirts de shorts et de bermudas. Il pourrait ultérieurement augmenter la gamme
de produits offerts pour englober des sous-vétements féminins et des tenues de sport
pour femmes. L’emprunteur devrait faire face a une concurrence locale et régionale
assez acharnée en tablant sur une différenciation au niveau de la qualité offerte.

L’usine travaillera principalement pour les magasins de sport, les écoles ainsi
qu’aux industries sur commande ou sous contrats de sous-traitance mais ne vendra pas
en détail sur le marché. Les avantages de 1’atelier implanté dans un bourg reposent sur
les faibles coflits de location ainsi que sur une main-d’ceuvre meilleur marché qu’en
ville.

Cette rentabilité reste toutefois tributaire d’une stratégie commerciale dynamique
et du professionnalisme de 1’investisseur. Par ailleurs la bonne réputation de 1’atelier
est I'un des facteurs principaux qui seront a 1I’origine de son expansion.

L’analyse financiere, montre que, malgré 1’investissement €énorme requis au
début de I’exploitation, ce projet serait assez rentable si ’investisseur, connaisseur en
la matiere, produit des vé€tements de sport de bonne qualité. Avec un investissement de
base de 16 000 $US, les bénéfices escomptés s’¢levent a 6 500 $US la premicre
année, 9 500 $US la deuxiéme année, 11 700 $US la troisiéme année, 16 000 $US la
quatrieme année et 19 400 $US la derniére année. Une augmentation de la production
devra suivre I’embauche d’un ouvrier supplémentaire au début de la troisiéme année et
faire baisser, par la suite, le prix de revient unitaire. L’exploitation de 1’atelier
confectionnant des habits sportifs permettrait au propriétaire de I’atelier de subvenir
aux besoins de sa famille et de vivre aisément, tout en remboursant en deux ans le prét
bonifié¢ de 7 000 $US. La participation d’un membre en plus de la famille dégagerait
une trésorerie additionnelle de 3 000 $US par an.

Dans une deuxiéme hypothese, I’atelier travaillera en sous-traitance pour d’autres
usines; il n’aura pas a créer le modele ni a acheter les tissus. N’empéche que le projet
serait toujours rentable avec des bénéfices s’¢levant a environ 3 200 $US la premiére
année pour atteindre 14 000 $US au bout de la cinquiéme année.
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