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Sommaire

La profession de pharmacien est régie par la loi qui en réglemente 1’exercice.
Le pharmacien doit assurer une permanence a la pharmacie pour délivrer les
médicaments et prodiguer quelques conseils ou soins de santé.

La pharmacie a besoin d’un stock de médicament pour un montant de
13 000 $US, de produits para-pharmaceutiques pour 2 000 $US ainsi que de
substances de préparations pharmaceutiques pour 200 $US seulement.

Le colt d’aménagement et d’équipement de la pharmacie s’¢léve a 5 000 SUS.
La superficie requise du local doit étre de 45 m?.

Dans cette ¢tude nous développons deux options réalisables du projet avant de
fixer notre choix. Dans la premiére option, le pharmacien monte seul sa
pharmacie, il paye annuellement 4 800 $US le loyer et s’installe dans une
localit¢ au nombre d’habitants relativement important. Son bénéfice annuel
prévisionnel est de 11 460 $US avec une augmentation probable des ventes de
10 % par an.

Dans une deuxiéme option, le pharmacien s’associe a un confrere, la
pharmacie est une copropriété dont le prix d’achat approximatif est de
80 000 $US. Elle est située dans une ville mais I’implantation dans le capitale
est exclue. Dans cette seconde option, les bénéfices prévus sont de
23 400 $US annuels pour chacun des partenaires. Quelque soit I’option choisie
le prét envisagé est de 9 000 $US.
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