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Le projet sous étude, consiste en l’implantation d’un commerce pour la vente 
d’ordinateurs montés localement, et la vente de périphériques et d’accessoires 
indispensables au travail informatique. Le commerce devrait être implanté dans un 
bourg ou un grand village voire dans de petites villes où la population est relativement 
dense. 

L’investissement total requis pour le démarrage est de 5 963 $USUS financé 
partiellement par l’ILDES. Le montant du prêt s’élève à 3 000 $USUS, le reste étant 
assuré par le propriétaire, 2 963 $USUS. 

Le marché des ordinateurs, très concurrentiel évolue rapidement.  C’est pourquoi 
l’emprunteur devrait être continuellement informé des derniers développements 
technologiques afin d’être capable d’offrir les meilleurs produits et services à sa 
clientèle. 

Dès la première année, les ventes sont estimées à trente six ordinateurs, à raison 
de trois unités par mois en moyenne. Les ventes du mois de décembre seront les plus 
importantes, environ 20 % du chiffre d’affaires annuel. 

La rentabilité au cours des cinq exercices étudiés est en constante progression 
même si au cours des deux premières années, elle n’est pas très importante. De              
2 883 $US la première année, le profit net avant impôt passe à 6 475 $US la deuxième 
année, pour atteindre 15 242 $US à la fin de la cinquième. 

La trésorerie au cours des exercices est toujours positive et en évolution, et aucun 
emprunt supplémentaire n’est requis. Elle commence à être significative à moyen 
terme, à partir de la troisième année, elle est de 3 071 $US, ce qui assure à 
l’emprunteur une situation confortable. 

Pour le premier exercice, le seuil de rentabilité, point mort, est de vingt deux 
ordinateurs, auxquels s’ajoutent les périphériques et les accessoires vendus 
parallèlement, soit 60 % des ventes potentielles. A ce niveau, l’emprunteur ne réalise 
ni pertes ni bénéfices; cette vente lui permettra de couvrir les frais fixes et les frais 
variables.  

Notons qu’une des évolutions possibles pour ce genre de commerce est 
l’exploitation du réseau Internet à partir de la quatrième année. Le coût de 
l’équipement supplémentaire s’élèvera à 3 980 $US et l’investisseur verra alors son 
profit augmenter d’environ 20 %. 

Ainsi, contrairement à la plupart des cas, le projet est profitable dès la première 
année. A long terme, la rentabilité est très importante.  

Toutefois une bonne situation exige de l’emprunteur un bon sens de 
responsabilité et un bon marketing. 
 
 
 




