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Sommaire

Le projet consiste a étudier les conditions de marché et de rentabilité d’un
investissement dans une librairie située dans un bourg ou un grand village hors du
Grand Beyrouth. L’ouverture de cette librairie pourrait également répondre aux
besoins culturels et scolaires d’une population située dans une région mal desservie en
fournitures et livres scolaires, revues locales et internationales, et diverses autres
publications.

Cette délocalisation -loin du Grand Beyrouth- répond en fait & une triple
nécessite :

* réduire les colits d’investissement et les charges d’exploitation

* se détacher de la concurrence fortement concentrée dans les régions a forte
densité de population, Beyrouth, Metn, Kesrouan

* contribuer au développement des régions défavorisées et a la diffusion de la
culture dans ces régions

L’investissement de base du projet s’¢lévera a 10 000 $US comprenant le colit
des équipements ainsi que le besoin en fonds de roulement nécessaire a 1’acquisition
du stock de marchandise et au démarrage de 1’activité.

Ce projet misera sur une diversification des services offerts et des produits
vendus ainsi que d’une base de clientéle trés vaste englobant la population active, les
femmes au foyer, les écoliers, les jeunes, les personnes agées, les estivants voire méme
les touristes de passage.

A noter que la vente de livres se basera principalement sur un accord de mise en
consignation avec le distributeur cela afin de minimiser les risques de mévente et donc
d’un surstockage néfaste a la trésorerie du projet.

Ce projet présente aussi I’avantage d’exiger une main-d’ceuvre limitée celle-ci
pouvant facilement étre composée des membres d’une méme famille. Cela faciliterait
d’ailleurs la création d’un systéme de rotation pour assurer une permanence continue a
la librairie et permettre ainsi de respecter des horaires d’ouverture longs et
contraignants.

L’analyse financiére du projet a permis de confirmer que le projet a de fortes
chances d’étre rentable et que I’emprunt contracté pourra étre facilement remboursé,
mais cela a condition que le propriétaire de la librairie adopte une stratégie
commerciale dynamique :

* en assurant des services diversifiés,

* en répondant efficacement aux attentes de la clientele cible

* et en prodiguant un effort continu pour créer un cadre propice afin d’inciter les
clients potentiels a I’achat grice une innovation permanente des produits
offerts et un service de consultation gratuite, limit¢ a une tranche horaire
précise.
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