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Sommaire

Le commerce de fruits et Iégumes est répandu au Liban et est accessible a tous.

L’essentiel est d’avoir un bon assortiment de produits frais de trés bonne qualité
et de soigner la présentation de ces produits.

Le commergant s’approvisionne tous les jours au souk, chez le grossiste de son
choix, celui qui a le plus sa confiance. C’est un commerce qui exige des horaires
d’ouverture trés larges et la présence du commercant ou d’autres membres de sa
famille est trés souhaitable.

Les conditions de succes sont :

Un bon emplacement

Un bon accés au magasin

Un parking pour plusieurs voitures
Un bon systéme de fixation de prix

L’étude montre qu’avec un investissement total de 10 000 $US, et avec un prét
maximum de 6 000 $US, le revenu du commergant atteint 13 560 $US dés la premiére
année, et 23 292 $US la cinquiéme année, sans compter le revenu des autres membres
de la famille qui participent a ce commerce.

1- Description du projet
1-1 Description des variétés de produits ou services.
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