
  1مشغل خياطة   إيلدس   

 
  

  
 

ـة  عي ا م ت لاج ا و ـة   ي د صا ت ق لا ا ـة   ي م ن ت ل ل ـة   ي ن ا ن ب ل ل ا مؤسســة   ل  ا
 I n s t i t u t  L i b a n a i s  d e  D é v e l o p p e m e n t  É c o n o m i q u e  &  S o c i a l  
L e b a n e s e  I n s t i t u t e  f o r  E c o n o m i c  &  S o c i a l  D e v e l o p m e n t   

 
لأوروبي ا د  حا لإت ا ة من  ممول سة  درا ل ا ه  هذ  

E t u d e  f i n a n c é e  p a r  l ' U n i o n  E u r o p é e n n e  
S t u d y  f i n a n c e d  b y  t h e  E u r o p e a n  U n i o n    

 
 
 
 

 
 

 
 
 

 مشغل خياطة
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 :دراسة جدوى من إعداد 
 .الياس أبو فاضل، أخصائي في الإقتصاد
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 الفهرس
 

3  الموجز
 

4   وصف المشروع-١
  وصف الخياط١-١

  طبيعة العمل١-١-١
 

4   تحليل السوق-٢
  تحليل الصناعة والاتجاهات١-٢

5   المنافسة٢-٢

  فرص ومخاطر السوق٣-٢

  السوق المستهدفة٤-٢
 

5   وصف لطريقة التصنيع-٣
  معدات الخياطة ولوازمها١-٣

6  معدات ال١-١-٣

  مستلزمات المقاييس٢-١-٣

  معدات التخطيط٣-١-٣

  لوازم الخياطة٤-١-٣

  لوازم القص٥-١-٣
7   لوازم الكوي٦-١-٣

  متفرقات٧-١-٣

  التموين٢-٣

  الموقع٣-٣

  وصف عام للآلية٤-٣

٨   النماذج الأساسية١-٤-٣
9   القص٢-٤-٣
10   الخياطة٣-٤-٣

  الكوي٤-٤-٣

  مشاركة أفراد العائلة٥-٣
11   التدريب، مزايا أخرى وتطور٦-٣

  ظروف العمل٧-٣
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12   تسويق وتقنيات البيع-٤

  تقنيات البيع١-٤

  التسعير٢-٤
 

12   المخطط المالي-٥
  تقديرات وتبريرات١-٥

14  المؤشرات : ١ جدول ٢-٥
17  جدول تسديد القرض : ٢ جدول ٣-٥
18  حساب النتيجة المتوقعة : ٣دول  ج٤-٥
19  الميزانية المتوقعة : ٤ جدول ٥-٥
20  التدفقات النقدية المتوقعة : ٥ جدول ٦-٥

 تحليل نقطة التعادل : ٦ جدول ٧-٥
22  تحليل حسي : ٧ جدول ٨-٥

 
22   عوامل النجاح واقتراحات-٦

 
23   الخلاصة-٧

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 .عروضة في هذه الدراسة تعكس وجهة نظر كاتبهاإن الآراء الم
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 الموجز
 

تشدد هذه  . تتضمّن دراسة الجدوى هذه أعمال خياطة والمخطط المالي للسنوات الخمس القادمة            
 .الدراسة على طبيعة وظروف العمل، وإمكانيات السوق، والنتيجة الاقتصادية المتوقعة

. من والد وأولاده  " تتألف عادة .  تملكها وتشغّلها العائلة   معظم مشاغل الخياطة في الجبل والجنوب      
 .تشمل معظم الأعمال، التصليح، السراويل، القمصان المعاطف القصيرة والبذلات

المنافسة الأشد للخياطين تأتي من الألبسة الجاهزة، والأسعار المتدنية للقطع المستوردة، وكبار               
 .منخفضة وذلك لحجم التصنيع الهائل وإدخال آلات حديثةالمصنعين الذين يستطيعون التصنيع بأسعار 

. أهداف السوق للخيّاطين في الجبل والجنوب هم الرجال البدينين، والذين لا يجدون تصاميم معيّنة               
 .كما يستطيعون تأمين خدمات تصليح لمتاجر الألبسة الرجالية الواقعة داخل أو خارج موقع تواجدهم

بموجب قرض يسدد خلال سنتين، و     . أ.د ٢٠٠٠منها  . أ.د ٥٠٠٠لغ  يتطلب تمويل مشغل خياطة مب    
سوف يستعمل مجموع الاستثمار لشراء المعدات اللازمة لبدء         . الباقية تمول من قبل المالك    . أ.د ٣٠٠٠

 .العمل ولتمويل متطلبات الرأسمال التشغيليّ

٤١٢٣٧ليبلغ  "  تدريجيا للسنة الأولى من العمل وينمو    . أ.د٢٦٦٩٣يتوقع أن يكون مجموع المبيعات      
 . في السنة الخامسة./.٥٩ في السنة الأولى و ./.٤٥يبلغ هامش الربح غير الصافي . في السنة الخامسة. أ.د

ويتوقع أن ينمو خلال السنوات بنسب مختلفة،        . أ.د ٥٨٢٧يبلغ الربح الصافي في السنة الأولى        
 .نة الخامسةفي الس. أ.د ١٦٣٢٧ لتصل إلى ./.٤٠,١ و./.٢٢تتراوح بين 

من مدخوله الصافي السنويّ ليتمكن من تجديد معداته        " قسما" اعتبرنا أن المستثمر سوف يضع جانبا     
 . سنوات٥أو توسيع عمله بعد 

سيتمكن الخياط من الحصول على أموال لتسديد القرض خلال سنتين من جراء التدفقات النقدية                 
 .الناتجة عن العمليات التشغيلية

في الواقع يوجد صلة بين المبيعات والأعمال في        . ياط العام بتحقيق المبيعات المتوقعة    يتأثر أداء الخ  
كما يوجد إمكانية كبيرة لتوسيع الأعمال خارج المنطقة بالتعاقد مع متاجر ألبسة رجالية               . منطقة التواجد 

 .جاهزة




