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 الفهرس
 

٢  الموجز

٣  وصف المشروع-١
 وصف الخدمة ١-١

 البهارات الكاملة ١-١-١
 البهارات المطحونة ٢-١-١
 خليط التوابل ٣-١-١
 مستخرجات البهارات ٤-١-١

٤  مشاركة أفراد العائلة ٢-١

٥  تحليل السوق-٢
 تحليل الصناعة والاتجاهات ١-٢

٦  فرص السوق وانحصارها ٢-٢
 السوق المستهدفة ٣-٢

٧  المنافسة ٤-٢

٧  تصنيعطريقة ال-٣
 التموين ١-٣
 الطحن ٢-٣
 التغليف ٣-٣

٨  التخزين بجو مراقب ١-٣-٣
 التجليد ٢-٣-٣
 آلة ختم حرارية ٣-٣-٣

 عنونة التغليفات ٤-٣
٩  التدريب والتقدم ٥-٣

٩  التسويق وتقنيات البيع-٤
 تقنيات البيع ١-٤
 التسعير ٢-٤
 قنوات التوزيع ٣-٤

٩   الماليالمخطط-٥
 المؤشرات ١-٥

١٣  جدول تسديد القرض ٢-٥
١٤  بيان الدخل المتوقع ٣-٥

 بيان الأرباح المدورة ١-٣-٥
 بيان الميزانية المتوقعة ٤-٥

١٥  بيان التدفقات التقدية المتوقعة ٥-٥
١٦  تحليل نقطة التعادل ٦-٥
١٧  تحليل الحساسية ٧-٥

١٨  توصيات-٦

١٨  ةالخلاص-٧
 .المعروضة في هذه الدراسة تعكس وجهة نظر كاتبهاإن الآراء 
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 الموجز
 
 

ول دراسـة الجدوى التالية عملية تشغيل متجر بهارات والمخطط المالي للسنوات الخمسة             تتـنا 
 .القادمة

يبيع ثلاثة أنواع من المنتوجات، بهارات غير       . سـوف يكـون مـتجر البهارات مصلحة عائلية        
 قد تكون كافية لتتسع لآلات التغليف والطحن        ٢م ١٠٠قدّرنا أن مساحة    . بهارات مغلفة مغلفة، وحبوب و  

 .لشراء التجهيزات. أ. د٢٨٥٠يجب توفير . والمخزون

يضم . ستباع البهارات غير المغلفة والحبوب في المتجر والبهارات المغلفة في المخازن الكبرى           
 .الصغيرة والكبيرةمستهلكو البهارات، المنازل، والمطاعم والمخازن 

أدى الاتجاه نحو   . حددنا خمسة اتجاهات أدت إلى زيادة الطلب على الأعشاب الخضراء والجافة          
 عن استعمال الملح وزيادة في استعمال النكهات الطبيعية؛ ساهم          الابتعادطـريقة عـيش صـحية إلى        

تهلكين لكميات أكبر من    الإقـبال الكبـير علـى الطبخ الأجنبي باستعمال أكبر للأعشاب؛ وابتياع المس            
 نوعية النكهات فيها؛ واستعمال واسع للأعشاب من        لارتفاعالمأكولات النافعة؛ ازداد استعمال الأعشاب      

 .قبل المطاعم

 .تتضمن تقنيات البيع المتبعة لتسويق البهارات المغلفة تسهيلات بالدفع للمتاجر لحين بيعها

 مدى سنتين بدفعات    علىأ، ويسدد   . د ٣٠٠٠يقترض منه   . أ. د ٤٥٤٧يتطلـب الـتمويل مـبلغ       
يستعمل مجمل  . أ. د ١٥٤٧يساهم المالك بالمبلغ الباقي وقدره      .  سنوياً ./.٨,٥شـهرية متساوية وبفائدة     

أما قيمة الرأسمال التشغيلي فتبلغ     . الاسـتثمار فـي السنة الأولى لشراء التجهيزات اللازمة لبدء العمل          
 .أ. د١٦٩٧

في السنة الأولى من العمل ويرتفع تدريجياً ليبلغ        . أ. د ٢٠٣٣٠لي  قـدر مجمـوع المبيعات بحوا     
 ويرتفع خلال   ./.٧٠يبلغ هامش الربح غير الصافي في السنة الأولى         . في السنة الخامسة  . أ. د ٢٩٩٠٠

 . في السنة الخامسة./.٧٢السنوات ليبلغ 

. السنة الخامسة في  . أ. د ١١٦٠٦في السنة الأولى إلى     . أ. د ٥٩٢٦سـيرتفع الدخل الصافي من      
 في السنة   ./.٣٩  في السنة الأولى وترتفع خلال السنوات لتبلغ       ./.٢٩تـبلغ نتيجة هامش الربح الصافي       

 .الخامسة

 .إن الأداء العام لمتجر البهارات مرتبط بتحقيق المبيعات المتوقعة
 




